aber professionelles Instrument Ladungen von 40, 80, 150 und - 186 Ladungen auf die Sauber- den Umsatz zu erh¢hen. Eben-
zur Kundenbindung, Weitere Vor- 300 Euro sollen normal sein, ver-  card mit 96 Euro verkauft. Eflds  falls kann nach KKS-Angaben die
teile laut KKS: spricht das Unternehmen. Diese ~ 14.000 Euro Etablierung eines Office-Service
problemlos erfolgen, da eine
Rechnungsschreibung und Un-
terstiitzung beim Logistikprozess
inkiusive personiicher Ansprache
gegeben ist.

Die Saubercard ist ohne jegliche
Kassenanbindung einsetzbar. Sie
ist unabhangig, jeder Software-Her-
steller von Kassenldsungen kann
iiber eine standardisierte Schnitt-
stelle die Saubercard tiefer in seine
Anwendung integrieren. Es existiert
eine Kassenanbindung, hier kann
man Kunden laut KKS bis auf Arti-
kelebene analysieren und weitere
Riickschliisse fiir das Werbeverhal-
ten ablesen. Von den 60 Saubercard-
Terminals sollen rund 25 mit einer
Saubercard-Losung in einem Sauberland-Betrieb. Kassenlosung verbunden sein.
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